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Informacja prasowa Wroctaw, 30 sierpnia 2021 r.

GPW zdecydowata o wprowadzeniu akcji Woodpecker.co na NewConnect

Woodpecker.co S.A., spétka technologiczna oferujaca aplikacje petnigca role inteligentnego
asystenta sprzedazy B2B, zbliza sie do debiutu na NewConnect. Zarzad Gietdy Papierow
Wartosciowych podjat uchwate w sprawie wprowadzenia akcji serii A Woodpecker.co S.A. do
alternatywnego systemu obrotu na rynku NewConnect. W czerwcu br. Woodpecker.co S.A.
z sukcesem przeprowadzit publiczng oferte sprzedazy akcji o tacznej wartosci 11 min zt. W procesie
wprowadzenia akcji do obrotu, w roli Autoryzowanego Doradcy, Spotke wspiera INC S.A.

- JesteSmy juz na ostatniej prostej w drodze do gietdowego debiutu. To dla nas wazny
krok, odzwierciedlajgcy dynamiczny rozwdj spotki i rozbudowe skali dziatalnosci. Konsekwentnie
realizujemy strategie, ktorej efekty widac¢ w coraz lepszych wynikach finansowych. Czekamy na
wyznaczenie pierwszego dnia notowarn akcji na NewConnect. Serdecznie dziekuje za zaangazowanie
w tym procesie zarowno catemu zespofowi Woodpecker.co, jak i naszym doradcom. — komentuje
Mateusz Tarczyniski, prezes zarzagdu Woodpecker.co.

Woodpecker.co S.A. oferuje oprogramowanie w modelu SaaS utatwiajgce pozyskiwanie nowych
klientow iutrzymywanie relacji poprzez automatyzacje czasochtonnych proceséw zwigzanych
z komunikacjg. Narzedzie znajduje zastosowanie m.in. w procesie aktywnej sprzedazy, pozyskiwania
partnerow biznesowych i rekrutacji pracownikow.

W | pétroczu 2021 r. Woodpecker.co wypracowat ponad 6,5 min zt przychoddéw, co stanowi 33,8 proc.
wzrost w poréwnaniu do wyniku za | potrocze 2020 roku. Jeszcze szybciej rosty zyski spotki — wynik
EBITDA wynidst blisko 1,5 min zt, a zysk netto - ponad 1,0 mIn zt i byt ponad 3-krotnie wyzszy niz
w poréwnywalnym okresie roku poprzedniego.

- Szybki wzrost zyskownosci to jedna z korzysci dziatania w modelu SaaS, ktory pozwala generowac
nowq sprzedaz przy nizszych kosztach. Dzieki temu z kazdej nowej sprzedazy realizujemy coraz lepsze
wyniki. Nasz zysk po pierwszym poétroczu juz jest wiekszy niz w catym ubiegfym roku. Co wazne, coraz
wiecej przychoddw osiggamy ze sprzedazy zaawansowanych pakietéw abonamentowych. Przektada
sie to na dynamiczny wzrost ARPAY, ktéry w Il kwartale po raz pierwszy przekroczyt 100 USD, a rok
wczesniej byt na poziomie 72 USD. — dodaje Mateusz Tarczynski.

ARPA - average revenue per account
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Z aplikacji Woodpecker.co korzystajg klienci z ponad 70 krajéw, w tym prawie potowa to firmy z USA
wedtug danych na dzien 30 czerwca 2021 r. Rozwigzanie wyrdznia sie tatwa implementacjg, wysokim
poziomem bezpieczedstwa i wskaznikiem dostarczalnosci wiadomosci. Mozliwos¢ integracji
z kilkudziesiecioma popularnymi narzedziami tj.: Gmail, Zapier czy Pipedrive, pozwala odbiorcom
aplikacji sprawniej przeprowadzié proces automatyzacji.

Skrécony rachunek Zyskéw i Strat oraz prognozy finansowe Woodpecker.co S.A. (w tys. PLN) ?

2017 2018 2019 2020 | H12021 2021F 2022F 2023F

Sprzedaz 2636 5353 7832 | 10032 6518 | 13556| 19583| 26798

Koszty operacyjne 2543 5143 7394 8876 5169 | 10490| 13184 | 15573
EBITDA 93 247 502 1159 1470 3361 7351 | 13332

Zysk netto 65 173 345 852 1045 2464 5135 9019

Woodpecker.co S.A. planuje dalszg penetracje oraz zwiekszanie swojego udziatu w rynku poprzez
realizacje wdrozonej strategii rozwoju. Spotka zamierza takze rozbudowywac swoje narzedzie
o mozliwos¢ automatyzacji komunikacji prowadzonej za posrednictwem kolejnych kanatow,
tj. telefonicznie i poprzez social media. Planuje w ten sposéb dotrze¢ do nowych klientéw z réznych
branz.

1) ARPA - average revenue per account — $redni przychdd w przeliczeniu na konto klienta

2) Prognozowane dane za okres 2021- 2023 oraz zatozenia do nich zostaty przedstawione w Dokumencie
Informacyjnym sporzadzonym na potrzeby wprowadzenia akcji serii A do obrotu na rynku NewConnect
prowadzonym jako alternatywny system obrotu przez Gietde Papieréw WartoSciowych w Warszawie S.A..
Wyniki osiggane przez Woodpecker.co S.A. w przysztych okresach mogg by¢ od nich rézne od oczekiwanych,
szczegoblnie w przypadku zmiany przyjetych zatozen.

* %k %k

O Woodpecker.co:

Woodpecker.co S.A. to spétka technologiczna dostarczajgca oprogramowanie w modelu Saa$, ktére
pomaga zwiekszy¢ efektywnosé rozwoju biznesu poprzez inteligentng automatyzacje procesow
komunikacji biznesowej. Oprogramowanie wykorzystuje zaawansowane algorytmy, ktére pomagaja
zarzadza¢ komunikacjg i automatycznie wysytaja spersonalizowane komunikaty, wykrywajg
odpowiedzi i przypominajg o kontakcie.

Narzedzie Woodpecker.co znajduje swoje zastosowanie m.in. podczas aktywnej sprzedazy,
pozyskiwania partneréw biznesowych, przypominaniu o sobie klientom, czy tez rekrutac;ji
pracownikéw. Rozwigzanie wyrdznia sie tatwoscig implementacji, wysokim bezpieczernstwem oraz
wysokim wskaznikami dostarczalnosci. Woodpecker.co dostarcza rozwigzanie do ponad 70 krajow.
Wedtug danych na koniec | pétrocza 2021 roku, blisko potowa klientéw to firmy z USA.
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